CONTENT PRODUKTOWY — JAKA JEST JEGO WARTOSC W GENEROWANIU
SPRZEDAZY?

Co sktada sie na content produktowy?

Content produktowy to cata tre$¢ znajdujgca sie na naszej stronie, ktéra zwigzana
jest ze sprzedawanymi przez nas produktami oraz ustugami. Jego gtébwny trzon
stanowig opisy produktow. Ich gtbwnym zadaniem jest zachecenie odbiorcy do
zakupu, sg wirtualnym odpowiednikiem doradcy klienta, ktérego znalez¢ mozna w
sklepie stacjonarnym. Content produktowy to takze specjalne artykuty produktowe —
teksty, ktére pozwalajg nam zbudowac¢ wizerunek eksperta i znawcy danej branzy.
Przekazujemy w nich wiedze, np. o sposobach na zastosowanie produktéw
znajdujgcych sie w naszej ofercie. Dzieki nim wzbudzamy zaufanie, a takze
zaangazowanie, gdyz przy odpowiedniej czestotliwosci publikacji mozemy pozyskaé
szerokie grono aktywnie komentujgcych czytelnikow. ldgc tym tropem, do nasze;j
listy mozemy doda¢ user generated content, czyli catg treS¢ generowang przez
uzytkownikow. Poza komentarzami pod artykutami mogg to by¢ rowniez opinie, np.
w formie gwiazdek lub mozliwos¢ publikacji zdje¢, na ktérych nasz klient
wykorzystuje zakupione produkty.

Jak wazny jest dobry content produktowy?

Odpowiednio opisane produkty w sklepie sg w stanie przyciggng¢ wielu
potencjalnych klientéw. Dobry opis produktu bezposrednio zacheca uzytkownika do
kupna towaru, a takze wptywa na wysokie pozycjonowanie naszej strony w wynikach
wyszukiwania. Tym samym jesteSmy w stanie upiec dwie pieczenie na jednym ogniu
— najpierw sprawiamy, ze internauci odnajdujg nas w wyszukiwarce w trakcie
poszukiwan interesujgcych ich rzeczy, a nastepnie skutecznie zachecamy do
skorzystania wtasnie z naszej oferty. Angazujgc uzytkownikéw budujemy z nimi
dtugoterminowg relacje. Sprawiamy, ze chetnie wracajg do naszego sklepu, czytajg
naszego bloga i dzielg sie swoimi opiniami. tgczgc to z aktywnoscig w social
mediach, mozemy zbudowa¢ baze statych klientow, regularnie odwiedzajgcych
naszg strone.

Content produktowy a SEO

O pozycjonowaniu w wyszukiwarkach juz wspominaliSmy, ale warto podkresli¢ to
jeszcze raz. Zarowno content produktowy jak i cata strategia content marketingu sg
Swietnymi sposobami na “bycie zauwazonymi” w Internecie. Umozliwiajg one
wygenerowanie sporej ilosci tresci, ktora moze zosta¢ opatrzona odpowiednimi
stowami kluczowymi. Dzieki temu, z kazdym kolejnym artykutem czy opisem, nasza
strona pnie sie w goére wynikbw wyszukiwan pod coraz to innymi frazami
kluczowymi. Tym samym trafia do nas wiecej klientow, a nasz biznes preznie sie
rozwija. Dziatajgc na innych frontach takze mozemy wykorzystywac¢ content



marketing. W mediach spotecznosciowych sSwietnie sprawdzajg sie posty, ktére
wzbudzajg zainteresowanie i na biezgco reagujg na wydarzenia i trendy. Dobrym
pomystem jest réwniez wykorzystanie formatow takich jak wideo, np. na portalu
YouTube.

Konkluzja jest prosta: im lepszy i bardziej unikalny content produktowy znajduje sie
na naszej stronie, tym wiekszg sprzedaz bedziemy generowac. Dlatego warto oddac¢
sie w rece doswiadczonej agencji marketingowej, ktéra zadba o Twoje opisy
produktow oraz tresci, ktore przyciggng wielu klientow.



https://www.conture.pl/
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