Jak napisaé dobre opisy produktéw z branzy HoReCa?
Sprzedaz produktow dla branzy HoReCa

Wielu przedsiebiorcow poszukuje profesjonalnego sprzetu, ktéry umozliwi im zatozenie
nowego biznesu lub pozwoli zwiekszy¢ swojg obecng produktywnosé. Bardzo czesto robig
to za pomocg internetu, gdzie najwiekszy wptyw na zakup produktu ma jego dobry opis oraz
zdjecie. Jest to w szczegdlnosci wazne w branzy HoReCa, czyli potaczenia sektora
hotelarskiego oraz gastronomicznego.

Jesli prowadzimy sklep internetowy, w ktérym mozna zakupi¢ profesjonalny sprzet dla
branzy HoReCa, warto wiedzie¢, w jaki sposdb przekonac¢ witascicieli hoteli, restauraciji,
kawiarni czy baréw do zakupu naszych produktow. Ostatecznym argumentem, majgcym
ogromny wptyw na sprzedaz jest wilasnie opis produktu. To on petni role wirtualnego
sprzedawcy i za pomocg specjalnych technik sprzedazowych zacheca klienta do zakupu
sprzetu. Zobacz, jak napisa¢ dobre opisy produktéw z branzy HoReCa.

Jak powinny wyglada¢ dobre opisy produktéw z branzy HoReCa?

Jak juz zostato wczesniej wspomniane, dobry opis produktu powinien zastapi¢ sprzedawce,
ktorego spotykamy w stacjonarnym sklepie. Aby skutecznie przekonat on klienta do zakupu,
warto skorzystac¢ ze znanych w sprzedazy technik. Jedng z nich jest jezyk korzysci, ktory jest
skutecznym narzedziem, dziatajgcym na indywidualne potrzeby konsumentéw. Jak go
odpowiednio wykorzystac¢?

Jezyk korzysci to strategia oparta na modelu Cecha -> Zaleta -> Korzy$¢. Najpierw do danej
cechy produktu dodajemy wynikajaca z niego zalete. Na tej podstawie formutujemy korzysci,
jakie da klientowi zakup. Wazne, aby byly do niego jak najbardziej dopasowane - to wtasnie
indywidualnos¢ przekazu sprawia, ze jest on tak skuteczny. Z tego powodu pamietajmy, aby
jasno wyodrebni¢ grupe docelowa, ktérej bedziemy sprzedawac¢ nasze produkty. Dzieki
temu dowiemy sie, jakie argumenty dziatajg najlepiej.

Nasi klienci z pewnoscig docenig dane techniczne, ale na pierwszym miejscu skupmy sie na
ich wyobrazni. Opisy produktéw z branzy HoReCa powinny odwotywac sie do konkretnych
przyktadéw z zycia. Jak to zrobi¢? Opiszmy sytuacje, w ktorej klient przytulnej kawiarni
docenia doskonaty smak kawy zaparzonej w profesjonalnym ekspresie, znajdujgcym sie w
naszej ofercie. Zwréémy uwage na to, ze zakup sprzetu w naszym sklepie spowoduje, ze
przytoczony mito$nik kawy bardzo chetnie wréci po kolejne doskonate espresso. Tym
samym potrzebe zadowolenia klienta przekujemy w che¢ zakupienia naszych produktow.

Wartym zwrdcenia uwagi elementem jest tez sposob, w jaki pozycjonujemy nasze produkty.
Pamietajmy, ze naszymi klientami sg przedsiebiorcy, ktérzy szukajg profesjonalnego
sprzetu. Dlatego dobrym pomystem jest podkreslanie solidnosci i wysokiej jakosci
dostepnych w naszym sklepie produktéw.

Opisy produktéw z branzy HoReCa a SEO



Stworzone przez nas opisy produktéw mogg byC¢ przydatne takze w procesie
pozycjonowania naszego sklepu internetowego. Jesli zadbamy o to, aby kazdy opis byt
unikalny i nasycony odpowiednimi stowami kluczowymi, otrzymamy tres¢, do ktérej kierowac
beda sie klienci, poszukujacy danego sprzetu w wyszukiwarkach internetowych. Zadbanie o
dziatania SEO ma ogromny wplyw na ruch uzytkownikdbw w naszym sklepie, a opisy
produktow sg jednym z elementéw, kitdére go generujg. Warto o tym pamieta¢ i zadba¢ o
swojg widocznos¢ w sieci.

Pamietaj, ze jesli szukasz pomocy w pisaniu, mozesz zgtosic¢ sie do agencji marketingowej
Conture z Poznania. Stworzymy dla Ciebie skuteczne i dobre opisy produktéw z branzy
HoReCa.



